
Jede Menge gepflegte Artikel.

Erfolgs- und Komplettsortimente der DEHA.

Die DEHA hat bereits so gut wie alles, was Sie im Einkauf benötigen, in ihren Sortimenten 

und Katalogen: von führenden Herstellern, bestens gepflegt, jederzeit verfügbar und zu Top-

Konditionen. Im Rahmen des TECSOLUTION-Prozesses können wir bei der Optimierung Ihres 

Einkaufes also von vornherein auf einen erstklassigen Artikelstamm zurückgreifen. Und sollte 

tatsächlich etwas noch nicht dabei sein: Für Sie ist es dennoch in kürzester Zeit verfügbar. 

Verlassen Sie sich darauf.

Die TECSOLUTION-Hersteller. 
Alle Hersteller aus dem TECSOLUTION-Portfolio stehen für erstklassige Qualität und Kundenorientierung.  

Durch die größtenteils langjährigen Beziehungen zwischen der DEHA Gruppe und den Herstellern sind hier alle  

Wege für eine reibungslose Abwicklung geebnet.

Top-Sortimente & führende Marken

DEHA-Erfolgssortimente Elektro:

  Elektrotechnik

  Industrieelektrik

  Lichttechnik

  Informationstechnik

  Haustechnik

Diese Sortimente stehen im Rahmen von TECSOLUTION 

in allen DEHA-Häusern jederzeit zur Verfügung. Sie decken 

bereits einen Großteil des Kundenbedarfs ab.

DEHA-Kataloge:

Was nicht zum Lagersortiment gehört, aber dennoch  

häufiger nachgefragt wird, steht in den DEHA-Katalogen. 

Alle Katalogartikel werden von Ihrem DEHA-Partner auf 

Wunsch in der Regel innerhalb kürzester Zeit beschafft.

  Elektrotechnik

  Industrietechnik

  Sensorik

  Netzwerktechnik

  Haussystemtechnik

  Lichttechnik

  Kabel und Leitungen

  Betriebsausstattung
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Katalog Elektrotechnik 2014/2015
Das Komplettsortiment für Elektrotechnik und Industrieelektrik

Hier eine kleine Auswahl unserer TECSOLUTION-Lieferanten:

Katalog Industrietechnik 2014
Das Komplettsortiment für Industrie- und Automatisierungstechnik



Damit bleibt alles am Laufen.

Partnerlieferanten, Netzwerke und E-Procurement für optimiertes MRO.

Auch jenseits der klassischen DEHA-Sortimente ist TECSOLUTION bestens aufgestellt. Durch die 

enge Zusammenarbeit mit Spezialanbietern kann TECSOLUTION zum Beispiel im industriellen 

Bereich von „maintenance, repair and operations“ (MRO) ebenso erstklassige Leistungen wie in 

anderen Produktbereichen liefern. Sprechen Sie mit uns über Ihre Wünsche, und wir stellen Ihnen 

das optimale Lieferanten-Netzwerk für Ihre individuelle TECSOLUTION-Strategie zusammen.

Profitieren Sie von der konzentrierten TECSOLUTION-

Einkaufskompetenz in allen Unternehmensbereichen. 

Sie werden überrascht sein, wie viele Ressourcen Sie  

freisetzen, wenn Ihr Einkauf radikal vereinfacht wird.

    Mit TECSOLUTION haben Sie nur noch einen 

Einkaufspartner für alle benötigten Sortimente

    Maßgeschneiderte Lieferanten-Netzwerke sorgen  

für erstklassige Produktkompetenz in allen Bereichen

    Logistische Integration der Lieferanten-Netzwerke  

in Ihre TECSOLUTION-Strategie 

    E-Procurement: ein gemeinsamer Marktplatz für  

alle MRO-Sortimente 

Profitieren Sie von TECSOLUTION als MRO-Partner.

    Elektronik, Widerstände

    Arbeitsschutz 

    Werkzeuge 

    Norm- und DIN-Teile

    Büromaterial

    Chemische Produkte

    Metalle

    Profiltechnik: Elastomer- und Kunststoffprofile

    Antriebstechnik: Zahnriemen, Wälz- und Gleitlager

    Fluidtechnik: Schläuche und Armaturen

    Kunststoffe: Halbzeuge, Folien und Rohre

    Dichtungstechnik: Elemente, Profile und Dichtungen

Bestehende und optionale MRO-Erfolgssortimente:

Wir entwickeln zusammen Ihre MRO-Strategie und inte-

grieren Ihre Wunschlieferanten in Ihr TECSOLUTION-

Netzwerk. Welche Sortimente dürfen wir für Sie zusätzlich 

abdecken?

Alles, was Sie benötigen.

Maintenance, repair and operations 
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Komplett konfigurierbar.

TECSOLUTION überzeugt durch individualisierbare Servicemodule.

TECSOLUTION lässt keine Wünsche offen. Ganz gleich, welche Tools und Optionen der modernen 

Beschaffungslogistik Sie in Ihre TECSOLUTION-Strategie integrieren möchten, die DEHA Gruppe 

und ihre Großhändler als Umsetzungspartner sind auf alle Eventualitäten vorbereitet – und bringen 

jede Menge Erfahrung mit. Von Kanban bis Kitting, von Schnittstellen bis Scanner-Systemen –  

bei TECSOLUTION sind Sie bestens aufgehoben. 

TECSOLUTION-Service: Sie bestimmen, wie’s gemacht wird.

    24-h- bzw. 48-h-Lieferservice für Lagerartikel: mit eigenen Fahrzeugen oder Vertragspartnern

    Abstimmung der verfügbaren Lagerartikel auf Ihre Bedürfnisse 

    Integration bestehender Lieferanten

    Standardisierung und Aktualisierung: Information über neue oder alternative Artikel

    Integration Ihrer Artikelnummern und internen Kennungen durch alle Prozessschritte 

    Rechnungsstellung: Sammel, Einzel, Projekt, Kostenstelle, Werk

    Prozesscontrolling: Reporting über Artikel- und Lieferdaten

    Kommissionierte Bestellungen, zentrale Anlieferung – je nach Bestellsystem

    Lieferung an den Wareneingang oder ins Regal

    Beschaffungsorganisation über Marktplätze, Shop- und Scannerlösungen

E-Procurement-System: 

E-Shops, Marktplätze und die 

Integration in Ihre Softwarelösung 

sorgen für schlanke Bestell-  und 

Geschäftsprozesse.

Mit diesen Systemen kooperieren  

wir bereits:

    ONVENTIS

  Hubwoo

  Wallmedien

  simple-system

  factor:plus

Schnittstellen und Formate: 

Elektronische Daten in allen gängigen 

Formaten für die EDV -Anbindung an  

Ihr Warenwirtschaftssystem machen Sie  

deutlich schneller.  

Schnittstellen und Formate  

je nach Anforderung:

    BMEcat

    ETIM

    eClass, UNSPSC

    OCI-Schnittstelle

    EDI

Lieferanten- und Branchen-

Netzwerke (MRO):   

Durch die Koordination aller 

Lieferanten und deren Integration in 

die Gesamtlogistik wird eine höhere 

Effizienz erreicht.

Kanban: 

Sämtliche Teile werden direkt  

an ihren Produktions-, Verbrauchs-   

und Lagerstellen bereitgestellt.  

Für optimalen Warenfluss und lücken-

lose Verfügbarkeit.

Kitting: 

Die Lieferung vollständig kommissio-

nierter Warenpakete erfolgt sukzessive 

und be darfs gerecht direkt in die Ferti-

gung und Weiterverarbeitung.

Lagerbewirtschaftung: 

Der Einsatz scannergestützter Systeme  

minimiert den Dispositionsaufwand für  

viele Produktbereiche.

Service nach Wunsch

Jede Menge Vorzüge für Sie und Ihre Prozesse.
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Bei Bedarf auch europaweit.

Die IDEE – internationale Großhandelspartner der DEHA.

Über den internationalen Großhandelsverband IDEE ist TECSOLUTION auch europaweit einsatz- 

bereit. Wo auch immer Ihr Standort und Ihre Niederlassungen sind, TECSOLUTION begleitet Sie 

gern auf internationalem Parkett. Und denken Sie daran: Je größer Ihre TECSOLUTION-Lösung  

aufgestellt ist, desto größer ist Ihr Einsparpotenzial. 

Eine IDEE für Europa.

IDEE steht für „International Distributors of Electrical Material Europe“ und ist mit ihren 11 konzern-

unabhängigen Großhandels part  nern in 19 europäischen Nationen vertreten. Sie wurde 1994 

gegründet und hat ihr Hauptquartier seit 2006 im Ge bäu de der DEHA-Zentrale in der Stuttgarter 

Metropolregion. Somit ist TECSOLUTION auch räumlich auf kurzem Wege an den europäischen 

Verbund angeschlossen. Mit über 4 Milliarden Euro Gesamtumsatz ist die IDEE eine feste Größe  

in der europäischen Elektro tech nikbranche. Und wie die DEHA ist auch die IDEE auf innovative 

und qualitätsorientierte Vermarktung ausgerichtet. 

Ihre TECSOLUTION-Partner in Europa.

Deutschland 

DEHA Elektrohandelsgesellschaft  

mbH & Co. KG

Dänemark

Lemvigh-Müller A/S

Finnland (Zentrale)

Norwegen, Schweden, Polen,

Russland, Baltikum 

Onninen Oy

Frankreich 

Partelec Gie

Großbritannien 

AWEBB Ltd.

Italien 

FINDEA S.P.A. Consortile

Niederlande 

ES Elektro B.V.

Portugal 

NOREL GWEP, Lda

Schweiz 

Otto Fischer AG

Spanien 

PROMOSA Agrupación S.L.

Tschechische Republik 

Jakub a.s.

International vernetzt
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  Airbus Operations

  Asklepios Kliniken

  BASF

  Daimler

  GE Energy

  GEM

  Heidelberg Cement

  Rezidor Hotels

  SAG

  Shell

Mit TECSOLUTION in bester Gesellschaft

Hier finden Sie eine kleine Auswahl namhafter 

Unternehmen, die wir bereits von TECSOLUTION  

überzeugen konnten. 

Sprechen Sie direkt mit Ihrem TECSOLUTION-Profi:

Ihr direkter Draht zu TECSOLUTION
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Für mehr Effizienz und Erfolg, ganz in Ihrem Sinne.

Lassen Sie uns gemeinsam aktiv werden.  

Seit 2006 ist die DEHA Zentrale nach ISO 9001:2008  

zertifiziert. Zertifikat-Registrier-Nr.: 911061106/1.

Wie viele andere Unternehmen respektieren auch wir den 

Code of Conduct zur gesellschaftlichen Verantwortung  

(z.B. ZVEI).

Emil Löffelhardt

Wolfgang Kümmerle

Telefon 0711 5207-207

Mobil 0172 8219167

wolfgang.kuemmerle@loeffelhardt.de

DEHA-Zentrale

Ljubomir Simurina

Telefon 07156 9457-28

Mobil 0172 3478318

simurina@deha.de

DEHA-Zentrale

Peter Hakkenbrock

Telefon 07156 9457-83

Mobil 0173 3176466

hakkenbrock@deha.de

HARDY SCHMITZ

Sebastian Schürmann

Telefon 05971 999-264

Mobil 0172 5349528

s.schuermann@hardy-schmitz.de

OBETA

Oliver Voges

Telefon 030 72094-450

Mobil 0171 7681023

o.voges@obeta.de

Alexander Bürkle

Andreas Wentz

Telefon 0621 87985-45

Mobil 0171 7545234

a.wentz@alexander-buerkle.de 

Adalbert Zajadacz 

Michael Gey

Telefon 040 70077-213

Mobil  0172 4597056

michael.gey@zajadacz.de

Jetzt handeln und gewinnen.

TECSOLUTION sorgt bei Ihnen für mehr Zeit, weniger Kosten und optimalen Überblick.

Machen Sie sich die alte Kaufmannsweisheit „Im Einkauf liegt der Gewinn“ zunutze: Steigen Sie  

um auf TECSOLUTION. So senken Sie Ihre Kosten und revolutionieren Sie Ihren Einkauf.  

Sie schaffen sich nicht nur eine Menge Aufwand, sondern auch eine Menge Ärger vom Hals  –  

und können sich voll auf Ihre Stärken konzentrieren. Ein klarer Vorteil für mehr Wertschöpfung.  

Die Vorteile noch einmal zusammengefasst: 

Mit TECSOLUTION …

… reduzieren Sie Ihren Aufwand in Einkauf, Beschaffung und Logistik um bis zu 80%

…haben Sie nur noch einen Ansprechpartner für ein breites Spektrum Ihres Einkaufs 

  …nutzen Sie alle Einsparpotenziale im prozessintensiven C-Teile-Management

…  profitieren Sie gemeinsam mit uns von der starken Marktposition und der  

gebündelten Einkaufsmacht der DEHA 

… profitieren Sie von der Schnelligkeit, Flexibilität und persön lichen Service-Qualität der 

mittelständischen DEHA-Partner

… entscheiden Sie sich für kurze Liefer- und Entscheidungswege –  

überall in Deutschland und Europa

… setzen Sie auf das Vertrauen, die Verlässlichkeit und die Leistungsorientierung einer  

führenden konzernunabhängigen Großhandelsgruppe
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DEHA Elektrohandelsgesellschaft mbH & Co. KG | Weilimdorfer Straße 74/2 | 70839 Gerlingen

Telefon +49 7156 9457-0 | Telefax +49 7156 9457-99 | info@deha.de | www.deha.de

DEHA Gruppe

DEHA Elektrohandelsgesellschaft mbH & Co. KG | Weilimdorfer Straße 74/2 | 70839 Gerlingen

Telefon +49 7156 9457-0 | Telefax +49 7156 9457-99 | tecsolution@deha.de | www.deha.de
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DEHA Elektrohandelsgesellschaft mbH & Co. KG | Weilimdorfer Straße 74/2 | 70839 Gerlingen

Telefon +49 7156 9457-0 | Telefax +49 7156 9457-99 | info@deha.de | www.deha.de

DEHA Gruppe

Ihr Optimierungsprogramm für Logistik- und Beschaffungsmanagement.

TECSOLUTION. Und alles läuft besser.


